
 

 

 

 

SPACJALISTA DS. SPRZEDAŻY 

KARTA WYMAGAŃ PRACODAWCY NA STANOWISKU 

SPACJALISTA DS. SPRZEDAŻY 

na przykładzie wybranych firm w Nowym Sączu, głównie  z branży przemysłowej 

 

Główne 

zadania/wymagania: 

 

 

 

 

✓ opieka nad określoną grupą klientów 

✓ pozyskiwanie nowych klientów 

✓ przyjmowanie i procesowanie zamówień produkcyjnych 

✓ dbałość o terminowość dostaw 

✓ przygotowywanie dokumentów sprzedażowych 

 

 

 

Wymagane kwalifikacje       

i umiejętności: 

 

➢ wykształcenie średnie 

➢ dobra znajomość języka angielskiego w mowie i piśmie 

(poziom B2) 

➢ dobra znajomość pakietu „Office” (szczególnie programów 

„Excel” oraz „Word”) 

➢ mile widziane doświadczenie na podobnym stanowisku 

➢ zdolność szybkiego uczenia się 

➢ umiejętność pracy pod presją czasu 

➢ umiejętność pracy w zespole 

➢ komunikatywność 

➢ otwartośc 

Warunki pracy: 1 zmiana/8h, poszukiwani pracownicy do 

długoterminowej współpracy 

Przykładowe firmy, 

które poszukują 

inżynierów produkcji: 

✓ Ligwan 

Przykładowe szkolenia oferowane przez pracodawców dla większości pracowników: 

Ligwan: 

✓ szkolenia wdrażające i rozszerzające dobierane pod kątem kompetencji wymaganych 

na danym stanowisku 


